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1. Executive Summary:

Der vorliegende Geschéftsplan bezieht sich auf die Einfithrung und Vermarktung
einer neuen Kryptowdhrung, der "CyberBunks". Die CyberBunks ist eine Memecoin
und soll als eine neue und innovative Kryptowdhrung, die auf der Beliebtheit von
Stakeholders aufbaut, etabliert werden.

CyberBunks stellt eine bahnbrechende Innovation im Bereich der Kryptowdhrungen
dar und verbindet die Welt der Internet-Memes mit digitaler Finanztechnologie. Das
Ziel dieses Projekts ist es, ein Okosystem zu schaffen, in dem Nutzer finanziell
profitieren und gleichzeitig Teil einer aktiven und interaktiven Gemeinschaft werden.

Die Entwicklung von CyberBunks basiert auf einer sorgféltigen Planung mit
Schwerpunkt auf Benutzerfreundlichkeit, Sicherheit und technologischer Innovation.
Unter Verwendung der Ethereum-Blockchain erméglicht CyberBunks schnelle
Transaktionen und sichere Smart Contracts, was vielfédltige Anwendungen bietet. Ein
entscheidender Schritt in der Entwicklung war das Initial Coin Offering (ICO), das
nicht nur Kapital beschaffte, sondern auch eine Nutzerbasis aufbaute und das Projekt
in der Krypto-Community bekannt machte.

Konzept und Zielgruppe: Unser Memecoin richtet sich an eine junge, technologiebegeisterte
Zielgruppe, die aktiv in sozialen Netzwerken und im Bereich der Kryptowdhrungen engagiert ist.
Durch die Verbindung von Unterhaltung und Finanztechnologie streben wir an, eine lebendige und
engagierte Community aufzubauen.

Technologie und Sicherheit: Der Memecoin basiert auf einer fortschrittlichen und sicheren
Blockchain-Technologie, die schnelle Transaktionen und geringe Gebiihren ermoglicht. Wir
verpflichten uns zu héchsten Sicherheitsstandards und transparentem Handeln, um das Vertrauen
unserer Nutzer zu stérken.

2. ICO Marketing Strategien:

¢ Influencer Marketing: Wir planen eine umfassende Marketingkampagne mit bekannten
Influencern aus der Krypto- und Internetkultur-Szene. Durch deren Reichweite wollen wir
Aufmerksamkeit und Begeisterung fiir unseren Memecoin generieren.



¢ Social Media Kampagnen: Durch gezielte Kampagnen auf Plattformen wie X, Reddit
Instagram, Facebook und Tiktok wollen wir virale Inhalte schaffen, die die Einzigartigkeit
unseres Memecoins hervorheben.

e Community-Events: Online-Events und Wettbewerbe werden organisiert, um die
Community einzubinden und die Sichtbarkeit des Memecoins zu erhéhen.

e Partnerschaften mit Krypto-Borsen: Wir streben strategische Partnerschaften mit
fiihrenden Kryptowdhrungsborsen an, um die Verfiigbarkeit und den Handel des Memecoins
zu verbessern.

Wachstum und Skalierung: Unsere Roadmap enthdlt klare Schritte zur Entwicklung und
Skalierung des Memecoins. Wir planen, unser Angebot kontinuierlich zu erweitern, neue Mérkte zu
erschliefen und die Nutzererfahrung standig zu verbessern.

Wir sind tiberzeugt, dass der Memecoin das Potenzial hat, einen bedeutenden Platz in der Welt der
Kryptowdhrungen einzunehmen. Wir laden Sie herzlich ein, Teil dieses aufregenden Projekts zu
werden

3. Name und Branding:
CyberBunks - ein Memecoin, der Unterhaltung, Finanzen und Web3 vereint.

1. Blockchain-Plattform: CyberBunks wird auf der Ethereum-Blockchain (ERC20) basieren,
um von deren Sicherheit und breiter Akzeptanz zu profitieren. Dies ermoglicht auch die
Integration von Smart Contracts fiir zusdtzliche Funktionen. Geplant ist der Launch von
CyberBunks auf weiteren Blockchains wie: Binance / Solana / Polkadot

2. Tokenomics:
e Gesamtangebot: 2 Milliarden CyberBunks (defldtionar)
e ICO-Verteilung: Public Sale 70%
e Team und Entwicklung: 20%
e Partnerprogramm: 17%
e Marketing und Werbung: 35%
¢ Reserve fiir Liquiditit CEX/DEX 15%
e Erst und GroRinvestoren: 7 %

3. Roadmap:

Q1: Entwicklung und Programmierung des CyberBunks-Tokens.

Q2 Webseite,Design und Content

Q3: ICO und Listing an dezentralen Exchanges

Q4: Einfiihrung einer CyberBunks-App mit integriertem Wallet und einer
Dezentralen Borse

Q5: Zielgruppenmarketing und Steigerung der Popularitét



4. Community-Building: RegelmifBige Online-Events, Wettbewerbe und Umfragen in der
Community, um Engagement und Loyalitdt zu fordern.

5. Compliance: Einhaltung aller regulatorischen Anforderungen und Transparenz gegeniiber
Investoren und Nutzern.

6. Langfristige Vision: Integration von CyberBunks in Online-Web3-Plattformen als Tausch
und Zahlungsmittel und die Entwicklung weiterer Funktionen, die die Verbindung zwischen
Web3 und Kryptowdhrung starken.

Dieses Konzept verbindet die Welt der Kryptowdhrungen mit dem universellen Wert des Humors
und zielt darauf ab, eine positive und engagierte Community zu schaffen, die finanziellen Erfolg mit
sozialer Verantwortung verbindet.
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4. Image des Memecoins: CyberBunks

Branding und Logo: Das Logo des CyberBunks Memecoins zeigt einen weilSen, cartoonartigen
Roboter, der auf einer klassischen Rakete reitet. Der Roboter, mit dem Namen "CyberBunks", ist
traditionell gestaltet, mit klaren Linien und einem gldanzenden Visier, das fortschrittliche



Technologie reprasentiert. Sein Gesicht und seine Augen sind nicht sichtbar, was ein Gefiihl von
Geheimnis vermittelt.

Design der Rakete: Raketen-Design: Die Rakete im Logo ist nicht besonders schlank und
aerodynamisch, und weist eine klassische Rot-weill-blau Farbgebung auf. Sie strahlt einen
Flammenstrahl aus, der Dynamik und schnelles Wachstum symbolisiert. Die Kombination aus
Roboter und Rakete deutet auf eine Reise in neue technologische und finanzielle Héhen hin.

Farbschema: Das Hauptfarbschema des CyberBunks-Logos umfasst Weil3, Blau und Rot. Weil$
steht fiir Klarheit und Einfachheit, Blau fiir Vertrauen und Professionalitét, und Weils fiir
dynamische Technologie und Innovation.

Anwendung im Marketing: Im Marketing wird das Logo des CyberBunks verwendet, um die
Verbindung zwischen Technologie, Geschwindigkeit und dem Aufbruch in neue finanzielle Sphéren
zu betonen. Der Airoboter auf der Rakete wird als Symbol fiir die ambitionierten Ziele und die
zukunftsorientierte Natur des CyberBunks Memecoins genutzt.

Web- und App-Design: Auf der Website und in der App des CyberBunks Memecoins werden die
Themen des Logos fortgesetzt. Benutzer werden eine Benutzeroberflache mit glatten, futuristischen
Linien, einem schlanken Design und einer intuitiven Navigation erleben. Die Farben Rot, Weil§ und
Blau dominieren, um ein kohdrentes Markenbild zu schaffen.

Merchandising: Fiir die Férderung des Memecoins wird eine Reihe von Merchandise-Artikeln wie
T-Shirts, Miitzen und Aufkleber mit dem CyberBunks-Logo und dem Airoboter auf der Rakete
angeboten. Dies tragt zur Markenbekanntheit bei und stdrkt die Bindung der Community an den
Coin.

Community-Events: Bei Online- und Offline-Events wird das Branding genutzt, um eine
einzigartige und wiedererkennbare Atmosphére zu schaffen. Beispielsweise konnten Launch-Events
mit einer Raketen-Thematik und futuristischen Dekorationen gestaltet werden.

Soziale Medien: In den sozialen Medien wird das Logo des CyberBunks Memes prominent
eingesetzt, um die Marke zu stirken und die Gemeinschaft um das Projekt zu versammeln. Durch
kreative und interaktive Posts, die den Airoboter und die Rakete einbeziehen, wird die
Aufmerksamkeit und das Engagement der Nutzer gefordert.

Zusammengefasst setzt CyberBunks auf ein einzigartiges und auffilliges Branding, das
Technologie, Schnelligkeit und eine Reise in die Zukunft symbolisiert, was sich ideal fiir die
Prdsentation eines Memecoins im digitalen Zeitalter eignet.

5. Web3 & Blockchain Marketing Strategie

Die Marketingstrategie fiir den Memecoin CyberBunks umfasst eine Reihe von digitalen und
innovativen Ansétzen, um sowohl die allgemeine Offentlichkeit als auch spezifische
Investorengruppen anzusprechen. Hier ist eine detaillierte Ubersicht:

1. Suchmaschinenoptimierung fiir Kryptoblogging:



e Ziel ist es, hochwertige, informative und suchmaschinenoptimierte Inhalte zu
erstellen, die sich auf Kryptowdhrungen, Blockchain-Technologie und speziell auf
CyberBunks konzentrieren.

e Regelmillige Veroffentlichung von Blog-Beitragen iiber die Entwicklung,
Anwendungsfélle und das Potenzial von CyberBunks.

¢ Einsatz von spezifischen, recherchierten Keywords, um in Suchmaschinenrdangen fiir
relevante Begriffe hoch platziert zu werden.

e Gastbeitrage auf etablierten Kryptowdhrungs- und Finanzblogs zur Erweiterung der
Reichweite.

2. Social Media Marketing:

e Aktive Prasenz und regelmédige Updates auf Plattformen wie X, TikTok, Facebook
und Instagram.

e Erstellung von viralen Inhalten, Memes, informativen Grafiken und Videos, die
einfach zu teilen sind und die Gemeinschaft einbeziehen.

e Durchfiihrung von Online-Events, AMA-Sessions (Ask Me Anything) und
Wettbewerben, um die Community-Interaktion zu férdern.

3. NFT Marketing:

o Erstellung einzigartiger CryptoBunks-NFTs, die spezielle Vorteile oder Zugang zu
exklusiven Events bieten.

e Kooperationen mit bekannten NFT-Kiinstlern und -Plattformen zur Erh6hung der
Sichtbarkeit.

e Nutzung von NFT-Drops als Teil von Werbekampagnen, um das Interesse und die
Beteiligung zu steigern.

4. Affiliate Marketing mit zwei Ebenen:

e Entwicklung eines Affiliate-Programms, das Nutzern ermdglicht, CyberBunks durch
Weiterempfehlungen zu verdienen.

e Zwei Ebenen: Direkte Empfehlungen und Empfehlungen der von ihnen geworbenen
Personen, um einen Anreiz fiir die Bildung groerer Netzwerke zu schaffen.

5. Influencer Marketing:

¢ Partnerschaften mit Influencern aus der Krypto- und Finanzwelt sowie mit beliebten
Personlichkeiten auf Plattformen wie YouTube, TikTok und Instagram.

e Erstellung von gesponserten Inhalten, die authentisch wirken und gleichzeitig
informativ tiber CyberBunks informieren.

6. Web3 und Blockchain Advertising:

¢ Platzierung von Werbeanzeigen auf Blockchain-bezogenen Plattformen und in Web3-
Anwendungen.



e Teilnahme an Blockchain- und Krypto-Events als Sponsor, um Markenbekanntheit
zu erh6hen.

7. App Marketing:

¢ Entwicklung einer benutzerfreundlichen CyberBunks-App mit einzigartigen
Features.

e Einsatz von App Store Optimization (ASO) Techniken, um die Sichtbarkeit in App-
Stores zu erhdhen.

e Durchfiihrung von Marketingkampagnen speziell fiir die App, einschliellich
spezieller Angebote fiir App-Nutzer.

6. Die Tokenomics fiir den Memecoin CyberBunks

1. Gesamtangebot: Das Gesamtangebot von CyberBunks betrdgt 2 Milliarden Tokens. Dieses
Angebot ist deflationdr, was bedeutet, dass die Gesamtmenge der im Umlauf befindlichen
Tokens iiber die Zeit abnehmen wird. Dies kann durch verschiedene Mechanismen wie
Token-Burns bei bestimmten Transaktionen oder Ereignissen erreicht werden.

2. Public Sale (70%):
Fiir den 6ffentlichen Verkauf sind 70% des Gesamtangebots von 2 Milliarden CyberBunks,
also 1,4 Milliarden Tokens, vorgesehen. Diese werden in verschiedenen Phasen eines Initial
Coin Offering (ICO) oder durch andere Methoden des 6ffentlichen Verkaufs wie Initial DEX
Offerings (IDOs) angeboten. Zu den Plattformen und Mechanismen, iiber die der Verkauf
stattfinden wird, gehéren Uniswap, Pancakeswap, ein speziell fiir die Webseite entwickeltes
Presale-Script sowie ein Airdrop.

Uniswap: Uniswap ist eine fithrende dezentralisierte Handelsplattform (DEX) auf der Ethereum-
Blockchain. Sie erméglicht es Benutzern, Kryptowdhrungen in einem automatisierten Marktmodell
direkt und ohne Zwischenhédndler zu tauschen. Uniswap zeichnet sich durch seine Liquiditdtspools
und das einfache Interface aus.

PancakeSwap: PancakeSwap ist eine dezentralisierte Borse (DEX), die auf der Binance Smart
Chain (BSC) basiert. Ahnlich wie Uniswap bietet sie Funktionen fiir den Handel, das Staking und
den Yield Farming. PancakeSwap ist bekannt fiir seine niedrigen Transaktionsgebiihren und
schnellen Transaktionen.

Presale Script auf Webseite: Ein Presale Script ist eine spezialisierte Softwarelosung, die auf einer
Projektwegseite integriert wird, um einen vorzeitigen Verkauf von Kryptowédhrungen oder Tokens
zu ermoglichen. Diese Scripts ermoglichen es den Interessenten, Tokens vor ihrer offiziellen
Listung an einer Borse zu erwerben.

Airdrop: Ein Airdrop ist eine Marketingstrategie im Kryptowdhrungssektor, bei der kleine Mengen
eines neuen Tokens kostenlos an die Wallets der Community-Mitglieder verteilt werden. Airdrops
dienen dazu, Aufmerksamkeit zu generieren, die Verbreitung der Wéahrung zu férdern und eine treue
Nutzerbasis aufzubauen.



Solana Serum DEX: Serum ist eine dezentralisierte Borse (DEX), die auf der Solana-Blockchain
aufgebaut ist. Sie bietet extrem schnelle Handelsgeschwindigkeiten und niedrige
Transaktionskosten. Serum unterscheidet sich von anderen DEXen durch seine vollstdndige
Orderbuchfunktionalitét, die eine hohe Liquiditdt und effiziente Handelserfahrungen ermoglicht.

3. Team und Entwicklung (20%): 400 Millionen (20%) der Tokens sind fiir das Team und die
weitere Entwicklung des Projekts reserviert. Diese Tokens kénnten iiber einen bestimmten
Zeitraum hinweg freigegeben werden, um die langfristige Bindung des Teams an das Projekt
zu gewahrleisten und gleichzeitig eine kontinuierliche Entwicklung und Verbesserung von
CyberBunks sicherzustellen.

4. Partnerprogramm (17%): 340 Millionen (17%) der Tokens sind fiir Partnerprogramme
vorgesehen. Diese konnen fiir strategische Partnerschaften, Kollaborationen mit anderen
Projekten, Integrationsanreize oder fiir Affiliate-Marketing-Programme verwendet werden.

5. Marketing und Werbung (35%): 700 Millionen (35%) der Tokens werden fiir Marketing-
und Werbezwecke zuriickgelegt. Diese Mittel sind entscheidend, um die Marke CyberBunks
zu starken, eine breite Nutzerbasis aufzubauen und langfristiges Interesse am Projekt zu
fordern.

6. Reserve fiir Liquiditit CEX/DEX (15%): 300 Millionen (15%) der Tokens sind fiir die
Bereitstellung von Liquiditdt auf zentralisierten (CEX) und dezentralisierten (DEX) Borsen
vorgesehen. Diese Reserve hilft dabei, einen stabilen und liquiden Markt fiir CyberBunks zu
gewdhrleisten, was fiir die Nutzererfahrung und das Vertrauen in den Token entscheidend ist.

7. Erst- und Groflinvestoren (7%): 140 Millionen (7%) der Tokens sind fiir Erst- und
Grollinvestoren reserviert. Diese Gruppe kann Friihphasen-Investoren, Venture-Capital-
Firmen oder andere bedeutende Akteure in der Kryptowelt umfassen, die durch ihre
Investitionen und ihr Netzwerk zur Entwicklung und zum Wachstum von CyberBunks
beitragen

7. Roadmap CyberBunks Memecoin

1. Phase 1: Idee, Konzeption und Whitepaper

e Entwicklung der Grundidee und Ausarbeitung des Konzepts.

e Erstellung eines detaillierten Whitepapers, das die Vision, Mission, Tokenomics und
geplante Funktionalitdten von CyberBunks umfasst.

e Zeitplan: Q1 2024

2. Phase 2: Aufbau der Webprasenz

e Registrierung einer Domain und Erstellung einer professionellen Webseite.



e Design der Webseite, das das Branding und die Asthetik von CyberBunks
widerspiegelt.
e Zeitplan: Q2 2024
3. Phase 3: Content-Entwicklung und Blogging

e Start eines Blogs auf der Webseite, um regelmélSig Inhalte tiber CyberBunks,
Blockchain-Technologie und verwandte Themen zu ver6ffentlichen.

¢ Einrichtung eines Journal-Bereichs fiir Updates und Neuigkeiten rund um das
Projekt.

e Zeitplan: Q3 2024

4. Phase 4: Technische Entwicklung

e Zusammenstellung eines Teams von Entwicklern fiir die Erstellung des CyberBunks-
Coin und der dazugehérigen Infrastruktur.

¢ Entwicklung der Smart Contracts und des Tokens auf der gewdhlten Blockchain-
Plattform.

¢ Entwicklung und die Einfiihrung einer eigenen NFT Collection

o Zeitplan: Q4 2024

5. Phase 5: Coin-Launch, Private und Presale Phase, Airdrop

¢ Durchfithrung von privaten und 6ffentlichen Presale-Phasen, um Friihinvestoren
anzuziehen.

¢ Organisation eines Airdrops, um eine breitere Aufmerksamkeit und Beteiligung zu
generieren.

e Zeitplan: Q1 2025

6. Phase 6: SEO und ICO-Marketing

e Umsetzung einer umfassenden SEO-Strategie fiir die Website und den Blog.
e Start einer intensiven Marketingkampagne fiir das bevorstehende ICO.
e Zeitplan: Q2 2025

7. Phase 7: Listing auf DEX (Dezentralisierte Exchanges)

e Listing des CyberBunks-Tokens auf verschiedenen dezentralisierten Bérsen, um
Handel und Liquiditét zu férdern.
e Zeitplan: Q3 2025

8. Phase 8: Industrialisierung durch Blockchain-Dienstleistungen

¢ Integration von CyberBunks in diverse Blockchain-Dienstleistungen und --
Anwendungen.

¢ Entwicklung von Partnerschaften mit Industrieunternehmen zur Nutzung von
CyberBunks.

e Eigener NFT Marktplatz

e Zeitplan: Q4 2025

9. Phase 9: Internationalisierung



10.

e [okalisierung der Webseite und des Contents in 20 Sprachen, um globale Markte zu
erreichen.

e Zielgerichtete Marketingkampagnen in Landern, die am meisten in Kryptos
investieren.

e Zeitplan: Q1 2026

Phase 10: Entwicklung von Web3-Applikationen

e Entwicklung und Einfiihrung eigener dezentralisierter Bérsen, Wallets und
Messenger-Anwendungen unter Verwendung von Web3-Technologien.

e Diese Applikationen sollen das CyberBunks-Okosystem stirken und Nutzern eine
umfassende Kryptoerfahrung bieten.

e Zeitplan: Q2 - Q4 2026

Diese Roadmap dient als strategischer Plan, um CyberBunks schrittweise zu entwickeln und zu
einem fiihrenden Akteur im Bereich der Kryptowdhrungen zu machen. Jede Phase baut auf der
vorherigen auf und zielt darauf ab, das Projekt kontinuierlich zu erweitern und zu verbessern.

8. NFT Collection CryptoBunks & Marketing Strategie

Die Integration einer eigenen CryptoBunks NFT (Non-Fungible Token) Collection in das
Okosystem des Memecoins CyberBunks bietet eine Reihe von Vorteilen, insbesondere im Hinblick
auf Marketingstrategien. Hier sind die Schliisselpunkte:

1. Erhohte Markenbekanntheit und Engagement:

¢ Einzigartigkeit und Exklusivitat: Eine eigene NFT-Kollektion wird die
Einzigartigkeit des Memecoins betonen und ein Gefiihl der Exklusivitat unter den
Investoren und Nutzern schaffen.

e Community-Beteiligung: Durch die Veroffentlichung einer NFT-Kollektion konnen
die Community-Mitglieder aktiv in das Okosystem des Memecoins einbezogen
werden, was das Engagement und die Bindung an die Marke stérkt.

2. Diversifizierung des Angebots:

¢ ErschlieBung neuer Mirkte: NFTs 6ffnen die Tiir zu einem neuen Marktsegment
und erméglichen es dem Memecoin, {iber den traditionellen Kryptomarkt hinaus
Prdsenz zu zeigen.

¢ Erweiterung des Produktportfolios: Die NFT-Kollektion trdgt zur Diversifizierung
des Angebots bei und bietet Investoren und Nutzern zusdtzliche Anlageoptionen.

3. Wertsteigerung und Investitionsanreize:

o Potenzieller Wertzuwachs: NFTs haben das Potenzial, im Wert zu steigen, was sie
zu einer attraktiven Investitionsmoglichkeit macht.

¢ Belohnungen und Anreize: NFTs konnen als Teil von Belohnungssystemen oder als
Anreize fiir die Teilnahme an bestimmten Aktivitdten innerhalb des Memecoin-
Okosystems verwendet werden.



4. Cross-Promotion und Partnerschaften;

¢ Kollaborationen mit Kiinstlern und Marken: Die Entwicklung von NFTs bietet
Gelegenheit zur Zusammenarbeit mit Kiinstlern, Designern und anderen Marken,
was zur Cross-Promotion und Erweiterung der Reichweite beitragt.

¢ Integration in bestehende NFT-Marktplitze:
Integration in bestehende NFT-Marktplatze: Die Prasenz auf NFT-Plattformen kann
zusdtzliche Aufmerksamkeit fiir den Memecoin generieren und Synergien schaffen.
Zu den besten NFT-Marktplatzen, auf denen CyberBunks prasent sein konnte,
gehoren :
OpenSea: OpenSea ist einer der grofSten und bekanntesten Marktplatze fiir Non-
Fungible Tokens (NFTs). Es ermoglicht Benutzern, eine Vielzahl von NFTs zu
kaufen, zu verkaufen und zu entdecken, darunter digitale Kunstwerke,
Sammlerstiicke, virtuelle Immobilien und mehr. Die Plattform unterstiitzt mehrere
Blockchain-Netzwerke, darunter Ethereum, und zeichnet sich durch eine
benutzerfreundliche Oberfldche und eine grofe Community aus. OpenSea bietet auch
Tools fiir Kiinstler und Entwickler, um ihre eigenen NFTs zu erstellen und zu
vermarkten.
Rarible: Rarible ist ein dezentralisierter Marktplatz fiir den Handel und die
Erstellung von NFTs. Er ermoglicht es Benutzern, NFTs in verschiedenen
Kategorien, einschlieflich Kunst, Musik, Domainnamen und mehr, zu kaufen und zu
verkaufen. Eines der Schliisselmerkmale von Rarible ist seine Community-
Orientierung; die Plattform hat einen eigenen Governance-Token (RARI), der es den
Benutzern ermdoglicht, an Entscheidungen und der Steuerung der Plattform
teilzunehmen. Rarible legt groRen Wert auf die Schaffung einer zugadnglichen und
inklusiven Umgebung fiir Kiinstler und Sammler.

5. Verbesserung der Markenidentitat:

¢ Kireative Darstellung der Marke: Durch die Gestaltung der NFTs kann die Identitét
und das Image des Memecoins auf kreative Weise zum Ausdruck gebracht werden.

o Storytelling: NFTs bieten die Moglichkeit, die Geschichte und die Werte des
Memecoins auf ansprechende und interaktive Weise zu kommunizieren.

6. Technologische Innovation:

¢ Demonstration von Technologiefiihrerschaft: Die Nutzung von NFTs zeigt
Innovationsbereitschaft und technologische Expertise.

¢ Einsatz von Smart Contracts: NFTs er6ffnen neue Moglichkeiten zur Nutzung von
Smart Contracts, etwa fiir automatisierte Lizenzierungs- und
Eigentumsiibertragungen.

Die Nutzung von Non-Fungible Tokens (NFTs) im Rahmen von Projekten wie CyberBunks
demonstriert Technologiefiihrerschaft und stellt eine klare Botschaft der Innovationsbereitschaft und
technologischen Expertise dar. Dies bietet mehrere strategische Vorteile:



Positionierung als Innovator: Die Integration von NFTs signalisiert, dass CyberBunks an der
Spitze der technologischen Entwicklung steht. Dies fordert das Image als Vorreiter und Innovator in
der Kryptowéhrungs- und Blockchain-Industrie.

Anziehung von Tech-Savvy Nutzern: Die Verwendung von NFTs spricht eine technikaffine und
innovationsbegeisterte Zielgruppe an. Diese Nutzer sind oft Meinungsfiihrer und Early Adopters,
deren Unterstiitzung fiir die Verbreitung und Akzeptanz von CyberBunks entscheidend sein kann.

Differenzierung im Markt: NFTs bieten einzigartige Moglichkeiten, die sich von traditionellen
digitalen Wahrungen unterscheiden. Sie kénnen CyberBunks helfen, sich in einem {iiberfiillten
Markt abzuheben, indem sie etwas bieten, das tiber reine Transaktionsfunktionen hinausgeht.

Neue Geschdftsmodelle und Einnahmequellen: NFTs eréffnen innovative Wege zur
Monetarisierung, wie den Verkauf digitaler Kunstwerke, Sammlerstiicke oder den Zugang zu
speziellen Events und Dienstleistungen. Dies kann zusétzliche Einnahmequellen fiir CyberBunks
generieren.

Community-Engagement: NFTs férdern die Einbindung der Community, indem sie den Nutzern
ermoglichen, einzigartige, sammelbare und handelbare Assets zu besitzen. Dies steigert die
Nutzerbindung und férdert ein starkeres Gemeinschaftsgefiihl.

Markenbildung und -loyalitdt: Indem CyberBunks NFTs fiir Marketingzwecke nutzt, wie
limitierte Editionen oder spezielle Belohnungen, kann die Marke gestdrkt und die Loyalitdt der
Nutzer gefordert werden.

Partnerschaften und Kollaborationen: Durch NFTs ergeben sich Moglichkeiten fiir
Partnerschaften mit Kiinstlern, Marken und anderen Unternehmen. Dies kann die Reichweite von
CyberBunks erweitern und neue Kooperationsméoglichkeiten eréffnen.

Insgesamt ist die Nutzung von NFTs fiir CyberBunks nicht nur ein Zeichen von technologischer
Kompetenz und Innovationsgeist, sondern auch ein strategisches Werkzeug, um sich im Wettbewerb
zu differenzieren, neue Mérkte zu erschlielfen und eine engagierte Nutzerbasis aufzubauen.

9. OpenAl meets Blockchain

Der Memecoin CyberBunks integriert fortschrittliche KI-Technologien, insbesondere durch die
Nutzung von API-Schnittstellen von OpenAl und ChatGPT. Dieser Ansatz ermoglicht es, mehrere
innovative Funktionen und Dienstleistungen im CyberBunks-Okosystem zu implementieren:

1. Intelligente Chatbots: Durch die Einbindung der ChatGPT-API kénnen auf der
CyberBunks-Plattform intelligente Chatbots eingesetzt werden. Diese Bots konnen
Nutzerfragen in Echtzeit beantworten, Unterstiitzung bei Transaktionen bieten und
Hilfestellung bei der Nutzung der CyberBunks-Plattform leisten.

2. Automatisierte Inhalte: Die Integration von OpenAl-Technologie erméglicht die
automatisierte Erstellung von Inhalten wie Marktanalysen, Nachrichtenupdates und
informativen Artikeln. Dies steigert die Effizienz der Content-Produktion und hélt die
Nutzer mit relevanten und aktuellen Informationen versorgt.



3. Verbesserte Sicherheitsfunktionen: KI-gesteuerte Algorithmen kénnen zur Uberwachung
von Transaktionen und zur Erkennung verdadchtiger Aktivititen eingesetzt werden, wodurch
die Sicherheit des CyberBunks-Okosystems verbessert wird.

4. Personalisierte Nutzererfahrung: KI-Algorithmen analysieren das Nutzerverhalten, um
personalisierte Empfehlungen, wie z.B. Investitionstipps oder Nachrichtenartikel,
bereitzustellen. Dies verbessert die Benutzererfahrung und erhéht die Nutzerbindung.

5. Entwicklung von Smart Contracts: KI kann genutzt werden, um die Entwicklung und das
Testen von Smart Contracts zu optimieren. Dies erhoht die Effizienz und Sicherheit der auf
der CyberBunks-Plattform implementierten Smart Contracts.

6. Sprachverarbeitungsfunktionen: Die Integration von OpenAl's
Sprachverarbeitungstechnologien ermoglicht es Nutzern, Befehle in natiirlicher Sprache
auszufiihren. Dies erleichtert die Interaktion mit der Plattform und macht sie zugdnglicher.

7. Marktforschung und Analyse: KI-getriebene Analysewerkzeuge bieten tiefere Einblicke in
Markttrends, helfen bei der Prognose von Kryptowdhrungsmérkten und unterstiitzen
Investoren bei Entscheidungsfindungen.

Durch die Kombination von KI-Technologien mit dem CyberBunks-Okosystem entsteht eine
zukunftsweisende Plattform, die Benutzerfreundlichkeit, Sicherheit, Personalisierung und Effizienz
in den Vordergrund stellt. Diese Integration stellt einen bedeutenden Schritt in Richtung der
Verschmelzung von Kryptowdhrungen mit den neuesten Technologien dar und positioniert
CyberBunks als einen Vorreiter in der Nutzung von KI im Kryptowdhrungssektor.

10. Die Analyse und Marktforschung fiir einen Memecoin, wie
den hypothetischen CyberBunks

1. Kryptomarkt Allgemein :

* Der Kryptowdhrungsmarkt zeigt ein kontinuierliches Wachstum mit zunehmender
Akzeptanz in verschiedenen Sektoren wie Finanzen, E-Commerce und sogar in der
Kunstwelt durch NFTs.

* Die anhaltende Diversifizierung und die Integration von Kryptowdhrungen in
traditionelle Finanzsysteme signalisieren eine wachsende Legitimitédt und potenzielle
Stabilitdt des Marktes.

* Die steigende Zahl institutioneller Investoren und die Einbeziehung von
Kryptowdhrungen in Anlageportfolios deuten auf ein verstarktes Vertrauen in die
Langzeitperspektiven von Kryptowdhrungen hin.

Nutzen fiir CyberBunks:

* Diese Trends bieten eine giinstige Basis fiir die Einfithrung von CyberBunks, da eine
breitere und vielfdltigere Zielgruppe angesprochen werden kann.



* Die wachsende Marktakzeptanz er6ffnet Moglichkeiten fiir Partnerschaften und
Integrationen in verschiedenen Branchen, was die Anwendungsbereiche und das
Wachstumspotenzial von CyberBunks erweitert.

2. Memecoin-Segment :

* Memecoins haben oft einen viralen Charakter und erlangen Popularitdt durch soziale
Medien, Influencer und eine starke Online-Community.

* Erfolgreiche Memecoins zeichnen sich durch eine Kombination aus Humor,
Nutzerengagement und gelegentlich durch einzigartige Anwendungsfille aus.

* Die Community-Unterstiitzung spielt eine entscheidende Rolle fiir die Akzeptanz und
das Wachstum von Memecoins. Starke Communities fordern die Verbreitung und
halten das Interesse am Coin langfristig aufrecht.

Nutzen fiir CyberBunks:

* CyberBunks kann von diesen Erkenntnissen profitieren, indem es eine starke,
engagierte Community aufbaut, die durch regelmaRige Interaktion, Belohnungen und
eine einbeziehende Marketingstrategie aktiviert wird.

* Die Nutzung von viralem Marketing und sozialen Medien kann dabei helfen,
Aufmerksamkeit zu generieren und CyberBunks schnell im Memecoin-Segment zu
etablieren.

* Die Entwicklung einzigartiger Anwendungsfille oder die Integration in populédre
Trends (wie NFTs) konnte CyberBunks dabei helfen, sich von anderen Memecoins
abzuheben und langfristiges Interesse zu sichern.

2. Zielgruppenanalyse fiir CyberBunks :

* Hauptzielgruppen : Krypto-Enthusiasten, die aktiv im Bereich der Blockchain-Technologie

und Kryptowdhrungen engagiert sind, und Gelegenheitsnutzer, die durch den einzigartigen
Charakter von Memecoins angezogen werden.

* Ergebnisse : Beide Gruppen zeigen Interesse an Innovation und der Méglichkeit, friih in

neue Projekte zu investieren. Krypto-Enthusiasten suchen technische Exzellenz und
Potenzial fiir langfristiges Wachstum, wédhrend Gelegenheitsnutzer von der Einfachheit der
Nutzung und der Unterhaltungswert angezogen werden.

Nutzen fiir CyberBunks: Durch das Verstdndnis dieser Praferenzen kann CyberBunks gezielte
Marketing- und Entwicklungsstrategien entwickeln, um beide Gruppen effektiv anzusprechen.

3. Wettbewerbsanalyse :

* Analyse: Betrachtung der Hauptkonkurrenten im Memecoin-Markt und von etablierten
Kryptowdhrungen.

* Ergebnisse: Die Analyse zeigt, dass erfolgreiche Konkurrenten oft starke Community-
Netzwerke und einzigartige Anwendungsfalle aufweisen.

Nutzen fiir CyberBunks: CyberBunks kann sich durch die Schaffung einer starken Community
und die Entwicklung von Features, die {iber das hinausgehen, was Wettbewerber bieten, abheben.



4. Technologische Uberlegungen :

* Blockchain-Technologie : CyberBunks setzt auf eine fortschrittliche Blockchain, die
Sicherheit, schnelle Transaktionen und Benutzerfreundlichkeit gewéhrleistet.

* Integration von KI: Die Nutzung von KI, wie Chatbots und automatisierte Analysen, tragt
zur Optimierung des Nutzererlebnisses bei.

Nutzen fiir CyberBunks: Diese technologischen Aspekte verbessern die Funktionalitét des
CyberBunks-Okosystems und stirken das Vertrauen der Nutzer.

5. Regulatorische Landschaft:

* Ergebnisse: Die regulatorische Umgebung variiert stark zwischen verschiedenen Markten
und beeinflusst die Verbreitung von Memecoins.

* Anpassungsstrategien : CyberBunks plant, sich flexibel an unterschiedliche Rechtsrahmen
anzupassen, um die Compliance zu gewahrleisten.

Nutzen fiir CyberBunks: Dies ermdglicht CyberBunks, rechtliche Risiken zu minimieren und in
verschiedenen Markten prédsent zu sein.

6. Marketing- und Vertriebskanale:

* Analyse: Effektivitit von Kandlen wie Social Media, Influencer Marketing, SEO und NFT-
Marketing.

* Community-Aufbau: Die Schaffung einer engagierten Community wird als Schliisselfaktor
fiir den Erfolg gesehen.

Nutzen fiir CyberBunks: Diese Erkenntnisse helfen dabei, wirksame Marketingstrategien zu
entwickeln und eine loyale Nutzerbasis aufzubauen.

7. Risikoanalyse:

* Potenzielle Risiken : Marktvolatilitat, technologische Herausforderungen und regulatorische
Anderungen.
* Strategien: Diversifikation und kontinuierliche Marktiiberwachung zur Risikominderung.

Nutzen fiir CyberBunks: Durch die Identifikation und das Management von Risiken kann
CyberBunks langfristige Stabilitét sichern.

8. Zukunftsperspektiven und Wachstumspotenzial :

* Prognose: Positive Entwicklung des Memecoin-Marktes, mit Chancen fiir CyberBunks, sich
als bedeutender Akteur zu etablieren.

* Langzeitpotenzial : Basierend auf technologischen Innovationen, Marktakzeptanz und
Anpassungsfahigkeit.

Nutzen fiir CyberBunks: Diese Erkenntnisse helfen, langfristige Ziele und Strategien fiir
anhaltendes Wachstum und Erfolg zu entwickeln.



Zusammenfassend ist die Marktanalyse fiir einen Memecoin wie CyberBunks ein komplexer
Prozess, der die Bewertung von Markt- und Technologietrends, Zielgruppenverstandnis,
Wettbewerbspositionierung, regulatorischen Bedingungen und Risikomanagement umfasst. Diese
Analyse dient als Grundlage fiir strategische Entscheidungen und hilft dabei, den Coin erfolgreich
im dynamischen Kryptowdhrungsmarkt zu positionieren.

11. Analyse der Zielgruppe fiir Memecoins

Demografische Merkmale:

e Alter: Die Hauptzielgruppe besteht iiberwiegend aus jiingeren Menschen,
insbesondere Millennials und der Generation Z, die mit digitalen Technologien
aufgewachsen sind und eine Affinitat zu digitalen Innovationen haben.

e Geschlecht: Wihrend der Kryptomarkt traditionell mannlich dominiert ist, zeigt sich
ein zunehmendes Interesse von weiblichen Investoren, was eine Diversifizierung der
Zielgruppe impliziert.

¢ Geografische Lage: Besondere Aufmerksamkeit sollte Regionen geschenkt werden,
in denen eine hohe Krypto-Aktivitdt vorherrscht, wie Nordamerika, Teile Europas,
Stidkorea und Japan.

2. Psychografische Merkmale:

¢ Interessen: Die Zielgruppe zeigt Interesse an neuen Technologien, Finanzen,
Investment-Trends und natiirlich an Humor und Popkultur, was fiir Memecoins
entscheidend ist.

e Verhalten: Diese Gruppe ist risikobereit und experimentierfreudig, sucht aber
gleichzeitig nach Projekten mit Potenzial fiir langfristigen Wertzuwachs.

¢ Community-Orientierung: Ein starker Gemeinschaftssinn und das Bediirfnis, Teil
einer Bewegung oder Gruppe zu sein, sind charakteristisch.

3. Finanzielle Merkmale:

¢ Investitionsverhalten: Viele in dieser Gruppe sind Neueinsteiger oder
Gelegenheitsinvestoren, die kleinere Betrdge investieren, aber auch erfahrene
Investoren, die bereit sind, groRere Summen in vielversprechende Projekte zu
stecken.

¢ Diversifikation: Eine Tendenz zur Diversifikation des Portfolios, wobei Memecoins
als Teil einer breiteren Anlagestrategie betrachtet werden.

4. Technologische Affinitat:

¢ Digitale Kompetenz: Eine hohe digitale Kompetenz und Vertrautheit mit digitalen
Wallets, Kryptoborsen und der Nutzung von Blockchain-Technologien.

¢ Innovationsbereitschaft: Offenheit gegeniiber neuen Technologien und Trends,
einschlieflich KI, NFTs und Web3-Anwendungen.

5. Kommunikationspraferenzen:



¢ Social Media Nutzung: Aktive Nutzung von Plattformen wie X, Reddit, Telegram
und TikTok, wo Kryptowdhrungen hdufig diskutiert werden.

¢ Informationsbeschaffung: Bevorzugung von Online-Quellen fiir Informationen und
Nachrichten iiber Kryptowdhrungen.

12. Marktiiberblick und Trends

Popularitat und Akzeptanz:
¢ Wachsendes Interesse: Memecoins haben in den letzten Jahren an Popularitét
gewonnen, insbesondere unter jiingeren Investoren und Krypto-Enthusiasten.
¢ Kulturelle Phanomene: Oftmals durch virale Trends oder prominente Befiirworter
in den sozialen Medien getrieben, sind Memecoins zu einem bedeutenden kulturellen
Phdnomen geworden.

2. Marktvolatilitat:

¢ Hohe Volatilitit: Memecoins sind bekannt fiir ihre hohe Volatilitit. Dies kann zu
schnellen Gewinnen fiihren, birgt aber auch signifikante Risiken.

e Spekulative Natur: Viele Investoren betrachten Memecoins als spekulative Anlagen,
die durch soziale Medien und Community-Hype getrieben werden.

3. Einfluss von Social Media und Prominenten:

o Starke Abhangigkeit von Social Media: Trends und die Popularitdt von Memecoins
sind oft eng mit ihrer Préasenz und Popularitét in sozialen Netzwerken verkniipft.

e Prominente als Treiber: Tweets und AuBerungen von Prominenten kénnen
erhebliche Marktbewegungen auslosen.

A~

. Technologische Innovationen:

¢ Blockchain-Integration: Einige Memecoins beginnen, reale Anwendungsfélle und
Integrationen in Blockchain-Okosystemen zu entwickeln.

e NFT- und DeFi-Anbindungen: Verkniipfungen mit dem Non-Fungible Token
(NFT) Markt und Dezentralisierten Finanzen (DeFi) bieten neue
Wachstumsméglichkeiten.

Ul

. Regulatorische Unsicherheiten:

¢ Regulatorische Herausforderungen: Der rechtliche Status von Memecoins ist in
vielen Lindern noch unklar, was Unsicherheit fiir Investoren schafft.

e Zukiinftige Regulationen: Mogliche zukiinftige Regulationen kénnten einen
erheblichen Einfluss auf den Markt haben.

6. Diversifikation in Investorenportfolios:

¢ Risikostreuung: Einige Investoren fiigen Memecoins als Teil einer diversifizierten
Anlagestrategie hinzu, um das Gesamtrisiko zu streuen.

¢ Spekulativer Bestandteil: Fiir risikobereite Investoren konnen Memecoins eine
interessante Ergdnzung zu traditionelleren Anlagen darstellen.



7. Community und Netzwerkeffekte:

¢ Bedeutung der Community: Der Erfolg eines Memecoins hadngt stark von seiner
Community und dem Netzwerkeffekt ab.

¢ Engagement und Treue: Aktive und engagierte Communities knnen zur Stabilitat
und Langlebigkeit eines Memecoins beitragen.

Zusammenfassend ist der Memecoin-Markt dynamisch und stark von sozialen Medien,
Prominenten und der Community-Interaktion beeinflusst. Wahrend Memecoins betrdchtliche
Gewinnchancen bieten, miissen Investoren auch die hohe Volatilitdt und die potenziellen Risiken
berticksichtigen. Technologische Innovationen und die zunehmende Integration in das breitere
Blockchain-Okosystem kénnten jedoch zur Legitimitit und Langlebigkeit von Memecoins

beitragen. Regulatorische Entwicklungen bleiben ein wichtiger Faktor, der den Markt erheblich
beeinflussen kann.

13. Internetprojekte

1. www.icomonitor.io - ICO Listingportal:

* Informationsgewinnung und Entscheidungsfindung : CyberBunks kann

icomonitor.io nutzen, um wertvolle Markteinblicke und Bewertungen iiber andere
ICOs zu erhalten. Diese Informationen kénnen strategische Entscheidungen und die
Positionierung des eigenen ICOs beeinflussen.

* Community-Interaktion: Durch aktive Teilnahme an Diskussionen auf dem Portal
kann CyberBunks direktes Feedback von Krypto-Enthusiasten und Experten
einholen und die Community um das Projekt herum stérken.

2. www.seostudio.de - SEO Agentur:

* Online-Prasenz steigern: Diese SEO-Agentur kann CyberBunks dabei unterstiitzen,

online besser sichtbar zu werden, insbesondere durch die Optimierung der Webseite
und relevanter Inhalte fiir Suchmaschinen.

» Zielgruppenspezifische Ansprache: Die Agentur kann helfen, Inhalte und
Marketingstrategien zu entwickeln, die speziell auf potenzielle Investoren und
Interessenten im Kryptobereich zugeschnitten sind.

3. www.kryptoakademie24.de - Kryptoblog:

* Informationsverbreitung und Sichtbarkeit: Die Veroffentlichung von Artikeln und
Beitrdgen auf kryptoakademie24.de kann dazu beitragen, das Bewusstsein fiir

CyberBunks zu steigern und seine Glaubwiirdigkeit in der Krypto-Gemeinschaft zu
erhohen.

4. www.creo.chat - Chat und SuperApp:



http://www.creo.chat/
http://www.kryptoakademie24.de/
http://www.seostudio.de/
http://www.icomonitor.io/

* Kommunikationszentrale : Nutzung von Creo.chat als priméres
Kommunikationstool fiir das Projektteam, um eine effiziente und sichere
Kommunikation zu gewdahrleisten.

* Community-Building: Einrichtung eines dedizierten Kanals oder Raums auf
Creo.chat fiir CyberBunks, wo Investoren und Interessenten sich austauschen und
vernetzen konnen.

5. www.cyberbunker.ai - CyberBunker mit AI-Technologie :

» Technologische Sicherheit: CyberBunker.ai kann eine sichere Infrastruktur fiir die

Speicherung von Daten und die Durchfiihrung von Transaktionen bereitstellen, was
fiir das Vertrauen der Investoren entscheidend ist.

* Al-basierte Losungen : Nutzung der Al-Technologie von CyberBunker fiir

fortgeschrittene Analysen und Automatisierung bestimmter Aspekte des Projekts, wie
Kundenservice oder Marktanalyse.

14. Phasen des ICOs CyberBunks

* Vorbereitungsphase : Strategieentwicklung, Whitepaper-Erstellung, Aufbau des Teams und
Website-Launch.

* Pre-Sale-Phase: Angebot von CyberBunks-Tokens zu einem reduzierten Preis fiir
Friithinvestoren, um Interesse zu wecken und erste Mittel zu sichern.

+ Offentliche ICO-Phase : Offizieller Verkauf der Tokens an die breite Offentlichkeit,
begleitet von intensiven Marketing- und PR-Kampagnen.

* Post-ICO-Phase: Einsatz der gesammelten Mittel gemdl$ der Roadmap, Entwicklung des
Projekts, und Beginn des Handels auf Kryptoborsen.

15. Wert des CyberBunks

Der CyberBunks-Token wird mit einem Startpreis von 0,023 Euro eingefiihrt. Dieser

Einfiihrungspreis wurde auf der Grundlage einer sorgfiltigen Bewertung des Projekts und der
aktuellen Marktdynamik festgelegt.

* Preisentwicklung wihrend des ICOs: Wihrend der verschiedenen Phasen des Initial Coin
Offerings (ICO) konnte der Preis des CyberBunks-Tokens abhdngig von der Nachfrage und

dem Marktinteresse variieren. Frithinvestoren, die wiahrend der Pre-Sale-Phase kaufen,
konnten von niedrigeren Preisen profitieren.

* Post-ICO Preisentwicklung : Nach Abschluss des ICOs wird der Preis von CyberBunks von
den Marktkréften bestimmt. Faktoren wie der Erfolg des Projekts, Entwicklungen im

breiteren Kryptomarkt und das allgemeine Investoreninteresse werden eine entscheidende
Rolle bei der Preisentwicklung spielen.

16. Exchange von CyberBunks in Euro

Nach dem ICO und der offiziellen Listung an Kryptowdhrungsborsen konnen CyberBunks-Token
gegen Euro oder andere Wahrungen getauscht werden. Der Wechselkurs wird durch Angebot und


http://www.cyberbunker.ai/

Nachfrage auf dem Markt bestimmt und kann Schwankungen unterliegen. Nutzer kénnen fiir den
Umtausch etablierte Krypto-Exchange-Plattformen nutzen, die Transaktionen in Euro unterstiitzen.
Der Erfolg des Projekts und die Aufnahme durch die Community kénnen ebenfalls einen
signifikanten Einfluss auf den Umtauschwert von CyberBunks in Euro haben.

17. Finanzierungsstrategie

Erstes Geschiftsjahr:
Im ersten Betriebsjahr verteilen sich die Gesamtausgaben wie folgt:

1. Marketing und Werbung (300.000 Euro):
¢ Investition in vielfdltige Marketinginitiativen zur Férderung der Bekanntheit und
Attraktivitdt von CyberBunks Memecoin.
¢ Beinhaltet Budgets fiir Online-Werbung, Social-Media-Prédsenz, Kollaborationen mit
Influencern, Suchmaschinenoptimierung, Content-Produktion und Publikationen.
¢ Inkludiert auch Ausgaben fiir Community-Veranstaltungen, Werbematerialien und
Merchandising.
2. Entwicklungskosten fiir Software (300.000 Euro):
¢ Beinhaltet die Ausgaben fiir die Erstellung der CyberBunks-Blockchain, Smart
Contracts, Wallets und entsprechenden Anwendungen.
¢ Kosten fiir die Rekrutierung von Entwicklern, Beratungsdienste, Lizenzgebiihren,
Software-Infrastruktur und SicherheitsmalSnahmen.
e Beriicksichtigt auch Aufwendungen fiir die Integration von KI-Techniken und die
Verkniipfung mit Diensten wie OpenAl und ChatGPT.
3. IT-Infrastruktur (100.000 Euro):
e Erwerb und Pflege von Domains, die fiir das Projekt von Bedeutung sind.
¢ Aufwendungen fiir Webhosting, Plattformen und Datenbanken, einschliellich
sicherer Server.
e Ausgaben fiir Tools zur Verwaltung sozialer Medien, Analyse-Software und fiir
Social-Media-Inhalte.
e Investitionen in die Sicherheit und Instandhaltung der I'T-Strukturen, um optimale
Betriebsbedingungen zu gewdhrleisten.

Da die Projektgriinder im ersten Jahr auf ein Gehalt verzichten und von zu Hause aus arbeiten,
entfallen Personalkosten und Biirokosten.

Es wird ein Kapital von 700.000 Euro benétigt, um die wesentlichen Fundamente fiir das
erfolgreiche Memecoin-Vorhaben zu schaffen, indem gezielt in Schliisselbereiche wie Marketing,
technologische Entwicklung und Infrastruktur investiert wird. Diese Anfangsinvestitionen sollen
CyberBunks technologisch und marktseitig positionieren. Fiir die folgenden Jahre sind keine
weiteren externen Investitionen erforderlich.

Zweites Geschiftsjahr:

e Marketing (100.000 Euro)



Software-Entwicklung (25.000 Euro)

[T-Infrastruktur (75.000 Euro)

Personal: 3 Mitarbeiter (300.000 Euro)

Biirokosten, Buchhaltung, Nebenkosten usw. (100.000 Euro)

Drittes Geschiftsjahr:

e Marketing (100.000 Euro)

e Software-Entwicklung (25.000 Euro)

o [T-Infrastruktur (75.000 Euro)

e Personal: 3 Mitarbeiter (300.000 Euro)

e Biirokosten, Buchhaltung, Nebenkosten usw. (100.000 Euro)

Diese Ausgabenstruktur spiegelt unsere sorgfiltig geplante Strategie wider, um nachhaltiges
Wachstum und Rentabilitét fiir CyberBunks Memecoin zu sichern.

18. Finanzielle Prognose

1. Geschiftsjahr: Fiir das erste Betriebsjahr des CyberBunks-Projekts erwarten wir einen Umsatz
von 700.000 Euro. Allerdings werden diese Einnahmen vollstdndig durch unsere Startkosten in
derselben Hohe absorbiert, was zu einem Nullgewinn im ersten Jahr fiihrt. Die Startkosten setzen
sich zusammen aus Aufwendungen in den Bereichen Marketing, Software, Domainkdufe, Server,
Hosting und Social Media.

e Kosten: 700.000 Euro
e Umesatz: 700.000 Euro
e Profit: 0 Euro

In dieser Anfangsphase konzentrieren wir uns auf die Entwicklung und Markteinfiihrung des
CyberBunks. Wahrend dieser wichtigen Aufbau- und Wachstumszeit werden wir keine Gewinne
ausschiitten, um stattdessen alle Mittel in die Starkung und Erweiterung unseres Geschifts zu
reinvestieren. Diese Strategie soll eine stabile Grundlage fiir zukiinftigen Erfolg sicherstellen.

2. Geschaftsjahr: In diesem Jahr, da das Projekt weiter an Boden gewinnt und sich ausweitet,
streben wir danach, ungeféhr die Halfte des investierten Kapitals zuriickzuzahlen. Es wird
prognostiziert, dass CyberBunks zu diesem Zeitpunkt sowohl finanziell als auch operativ gut
etabliert sein wird, was eine Ausschiittung von Gewinnen ermoglicht.

e Kosten: 600.000 Euro
e Umsatz: 1.400.000 Euro
e Profit: 800.000 Euro

Wir erwarten eine signifikante Umsatzsteigerung auf 1.400.000 Euro, wéhrend die Kosten auf etwa
600.000 Euro geschdtzt werden, was zu einem erfreulichen Profit von 800.000 Euro fiihrt. Diese
positive Entwicklung ist getrieben durch die Expansion in neue Markte, die Verbesserung unserer
Betriebsabldufe und gesteigerte Kundenakquise.



3. Geschaftsjahr: Im dritten Betriebsjahr, planen wir wieder Gewinn auszuschiitten. Diese
Auszahlung symbolisiert unser Vertrauen in die Nachhaltigkeit und das Wachstumspotenzial von
CyberBunks und dient als Anerkennung der anhaltenden Unterstiitzung der Investor.

e Kosten: 600.000 Euro
e Umesatz: 2.800.000 Euro
e Profit: 2.200.000 Euro

Fiir das dritte Jahr planen wir eine weitere Umsatzsteigerung auf 2.800.000 Euro. Da ein Anstieg
der Kosten nicht erwartet wird, rechnen wir mit einer Zunahme des Gewinns auf 2.200.000 Euro.
Dieser Erfolg wird durch die fortlaufende Ausweitung unserer Marktposition, den steigenden Wert
der CyberBunks-Coin und die wachsende Bekanntheit unserer Marke vorangetrieben.

Diese finanziellen Prognosen zeigen unser Engagement und unsere Zuversicht in die Zukunft des
CyberBunks-Projekts. Unser Ziel ist es, nachhaltiges Wachstum zu erreichen und einen
bedeutenden Beitrag in unserer Branche zu leisten.

19. Detaillierte Ausfiihrung fiir Investoren

Finanzierungsbedarf

Zur Realisierung unserer Geschiftsziele und zur Unterstiitzung unseres Businessplans bendtigen wir
eine Anfangsinvestition von 700.000 Euro. Diese Investition wird fiir die Produktentwicklung, das
Marketing, die Teamerweiterung und die Markterweiterung verwendet, wie in den vorherigen
Abschnitten des Plans detailliert beschrieben.

Investoren-Rendite

Wir bieten unseren Investoren eine attraktive Rendite ihrer Investition durch eine Beteiligung an
den Netto-Gewinnen unseres Unternehmens. Es ist vorgesehen, dass der Investor 50% des Netto-
Gewinns iiber die ersten drei Jahre unserer Geschaftstatigkeit erhdlt.

Gewinnprognose und Beteiligungsmodell

e Jahr 1: Da fiir das erste Jahr kein Netto-Gewinn erwartet wird (Einnahmen und Ausgaben
sind gleich), gibt es in diesem Zeitraum keine Gewinnbeteiligung.

e Jahr 2: Fiir das zweite Jahr prognostizieren wir einen Netto-Gewinn von 800.000 Euro.
Entsprechend unserer Vereinbarung wiirde der Investor 50% dieses Gewinns, also 400.000
Euro, erhalten.

e Jahr 3: Im dritten Jahr wird ein Netto-Gewinn von 2.200.000 Euro erwartet. Der Investor
wiirde demnach weitere 1.100.000 Euro als seinen Anteil am Gewinn erhalten.

Uber die ersten drei Jahre hinweg wiirde dies eine Gesamtgewinnbeteiligung von 1.500.000 Euro
fiir den Investor bedeuten.

Langfristiger Wert

Diese Gewinnbeteiligungsstruktur spiegelt unser Engagement fiir eine langfristige und nachhaltige
Geschéftsbeziehung mit unseren Investoren wider. Wir sind iiberzeugt, dass diese Vereinbarung



nicht nur eine faire Rendite bietet, sondern auch das Vertrauen und die Partnerschaft zwischen dem
Investor und unserem Unternehmen starkt.

Die Finanzierungsstrategie und Gewinnbeteiligung fiir das CyberBunks Memecoin-Projekt zeigt
einen detaillierten und strategischen Ansatz fiir die ersten drei Jahre der Geschéftstatigkeit. Hier ist
eine Zusammenfassung:

1. Jahr: Aufbau und Markteinfiihrung

e Gesamtkapitalbedarf: 700.000 Euro

e Hauptausgaben: Marketing (300.000 Euro), Software-Entwicklung (300.000 Euro), IT-
Infrastruktur (100.000 Euro)

e Einnahmen: 700.000 Euro

e Profit: 0 Euro (da alle Einnahmen fiir Startkosten verwendet werden)

¢ Keine Gewinnausschiittung; Reinvestition in das Unternehmen

2. Jahr: Expansion und Umsatzwachstum

e Kosten: 600.000 Euro

e Einnahmen: 1.400.000 Euro

e Profit: 800.000 Euro

e Investor erhdlt 50% des Netto-Gewinns, also 400.000 Euro

3. Jahr: Nachhaltiges Wachstum und Gewinn

e Kosten: 600.000 Euro

e Einnahmen:: 2.800.000 Euro

e Profit: 2.200.000 Euro

e Investor erhilt weitere 50% des Netto-Gewinns, also 1.100.000 Euro

Gesamte Gewinnbeteiligung iiber 3 Jahre:
e Investor erhdlt insgesamt 1.500.000 Euro

Die Strategie zielt darauf ab, durch anfangliche Investitionen in Schliisselbereiche wie Marketing,
Technologie und Infrastruktur, eine solide Basis fiir das Wachstum und die Rentabilitdt des
CyberBunks Memecoin-Projekts zu schaffen. In den ersten beiden Jahren liegt der Fokus auf der
Reinvestition von Gewinnen in das Unternehmen, wihrend im dritten Jahr Gewinne an die
Investoren ausgeschiittet werden. Diese Planung zeigt das Engagement und Vertrauen in das
langfristige Potenzial des Projekts.



20. Referenzen fiir MemeCoins

CyberConnect

CyberConnect is a decentralized social graph protocol built with IPFS and Ceramic

Token Sale ended

1 SEPTEMBER 2023
$30,400,000

Pepe Coin

Token Sale ended
15 Juli 2023
$15,000,000 in der Presale Phase

Wallstreet Memecoin

Token Sale ended
15 September 2023
$34,000,000 in der Presale Phase

Aidodge

Token Sale ended
15 Juni 2023
$12,000,000 in der Presale Phase

Memecombat

Token Sale in Progress
In Progress not ended
$5,000,000 in der Presale Phase

Alle gelisteten Memecoins (Coinmarketcap)

https://coinmarketcap.com/de/view/memes/



Coins und Token

Neon

Neon Labs is an Ethereum virtual machine on Solana that enables dApp developers to use Ethereum
tooling to scale and get access to liquidity on Solana

Token Sale ended
15 JUNE 2023
$45,000,000

SUI

Sui is the first permissionless Layer 1 blockchain designed from the ground up to enable creators
and developers to build experiences that cater to the next billion users in web3

Token Sale ended
3 MAY 2023
$52,000,000

Iron Fish

Iron Fish is a decentralized, proof-of-work (PoW) based, censorship-resistant, and publicly
accessible blockchain project. It is designed to support strong privacy guarantees on every
transaction

Token Sale ended
1 MARCH 2023
$32,900,000
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